
ประเภท  เกษตรตําบลดีเดน่  
 

 ชื่อ  นายอิสระ  บุญเย็น  

 ตําแหน่ง นักวิชาการส่งเสริมการเกษตรชํานาญการ 

 สังกดั  สํานักงานเกษตรอําเภอเมืองระยอง 
 

1. การครองตน ครองคนและครองงาน  

การครองตน 

- มีความซื่อสัตยส์ุจริต เอ้ือเฟ้ือเผื่อแผ่ ละเว้นต่อการประพฤติช่ัวและไม่ยุ่งเกี่ยวกับอบายมุขใด ๆ 

- ใช้หลัก 3 ห่วง 2 เง่ือนไข โดยนํามาปรับใช้กับการทํางานและการดํารงชีวิตในปัจจุบัน 

- รักษาและปฏิบัติตามระเบียบวินัยและกฎหมายบ้านเมืองที่กําหนดไว้อยู่เป็นนิจ
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การครองคน 

- เปิดใจยอมรับฟังความคิดเห็นของผู้อ่ืนอยู่เสมอ ชอบช่วยเหลือให้คําปรกึษาและเสนอแนะสิ่งต่าง ๆ  

ทั้งในงานที่ตนรับผิดชอบและงานอ่ืน ๆ ทั้งทีเ่ก่ียวข้องและไม่เก่ียวข้องกับงานของตน 

- ให้บริการด้วยความเต็มใจและเสมอภาค ใหเ้กียรติแก่ผู้ร่วมงานเท่าเทียมกันทุกคน 

- ประพฤติและปฏิบัติตนตรงหลักเกณฑ์และกฎระเบียบ มีเหตุผล กล้าและรับผิดชอบในสิ่งที่ได้กระทํา 
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การครองงาน 

- ปฏิบัติงานในหน้าที่ความรับผิดชอบหรืองานที่ได้รับมอบหมายด้วยความเต็มใจ กระตือรือร้น 

ขยันหมั่นเพียร เสียสละ และอุทิศเวลาให้แก่งานที่รับผิดชอบ 

- ปฏิบัติงานในภาวะที่มีข้อจํากัดได้อย่างมีประสิทธิภาพ เช่น การทํางานนอกเวลาปกติของงานราชการ  

การรับงานต่าง ๆ แทนอัตรากําลังที่ขาดไปอย่างเต็มใจและปฏิบัติงานอย่างเต็มที่ 

- คิดริเริ่ม หาหลกัการ แนวทาง วิธีการใหม่ๆ มาปรับปรุงงานให้มีประสทิธิภาพย่ิงขึ้นได้ 
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2. ผลการปฏบิตังิานตามบทบาทหน้าที ่

ชื่อผลงาน / โครงการ รายละเอียด 
1. การขับเคลือ่นการดําเนินงาน
อารักขาพืช 

- ศูนย์จัดการศัตรูพืชชุมชนตําบลนาตาขวัญ 

- การขยายผลเพ่ือจัดต้ังศูนย์จัดการศัตรูพืชชุมชน 

- การสํารวจติดตามประชากรแมลงวันผลไม ้

- การป้องกันแก้ไขปัญหาโรคใบด่างมันสําปะหลัง 

- สนับสนุนการผลิตขยายสารชีวภัณฑ์ป้องกันกําจัดศัตรูพืช 

- การเฝ้าระวังและติดตามการระบาดของศัตรูพืช 

- การประชาสัมพันธ์สื่อออนไลน์ด้านอารักขาพืช 
 

2. การขับเคลือ่นการดําเนินงาน
ส่งเสริมและพัฒนาการผลิต 

- การผลิตมะม่วงคุณภาพดี ตําบลมาบตาพุด 

- การขอรับรองมาตรฐาน GAP 

- การขอรับรองมาตรฐานเกษตรอินทรีย์ 

- การทํา QR Code ทุเรียน 

- ป้องกันปัญหาทุเรียนด้อยคุณภาพฯ 
 

3. การขับเคลือ่นการดําเนินงาน
ส่งเสริมกลุม่/สถาบันเกษตรกร 
วิสาหกิจชุมชน และเครือข่าย 

- การขับเคลื่อนงานกลุ่มยุวเกษตรกร 

- การขับเคลื่อนงานกลุ่มแม่บ้านเกษตรกร 

- การขับเคลื่อนงานกลุ่มส่งเสริมอาชีพเกษตรกร 

- การขับเคลื่อนงานเครือข่ายวิสาหกิจชุมชน 
 

4. การขับเคลือ่นการดําเนินงานด้าน
ยุทธศาสตร์และสารสนเทศ 

- ศูนย์เรียนรู้การเพ่ิมประสิทธิภาพการผลิตสินค้าเกษตร 

- งานศูนย์บริการและถ่ายทอดเทคโนโลยีการเกษตรประจํา
ตําบล (ศบกต.) 

- งานทะเบียนเกษตรกร 

- โครงการ E-Learning ข้าราชการ 

- การออกแบบและจัดทําสื่อสารสนเทศ 
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5. การส่งเสริม/สนับสนุนเคหกิจ
เกษตร และ การส่งเสริมให้
เกษตรกร/ครัวเรือนเกษตรกรมีความ
เข้มแข็ง และมคีุณภาพชีวิตที่ดีขึ้น 

- การสนับสนุนเคหกิจเกษตรและการต่อยอดสู่วิสาหกิจชุมชน 

- การแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร 

- การทําสํารับเคร่ืองคาวหวาน 

- การทําตุ๊กตาประดิษฐ์จากเศษผ้า 

- ฯลฯ 
 

6. การดําเนินงานตามระบบส่งเสริม
การเกษตรและการแก้ปัญหา
การเกษตรในพ้ืนที่ 

- ระบบส่งเสริมการเกษตรรูปแบบ T & V System 

- การทําแผนฯ ร่วมกับหน่วยงานในท้องถิ่น 
 

7. การดําเนินงานร่วมกับองค์การ
ปกครองส่วนท้องถิ่นและหน่วยงาน
ภาคีเครือข่าย 

- การร่วมปฏิบัติงานกับหน่วยงานองค์การปกครองส่วนท้องถิ่น 

- การร่วมปฏิบัติงานกับหน่วยงานในสังกัดกระทรวงเกษตรและ
สหกรณ ์

- การร่วมปฏิบัติงานกับหน่วยงานภาครัฐและภาคเอกชนอ่ืน ๆ 
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3. ผลการปฏบิตังิานส่งเสรมิการเกษตรดเีด่น จํานวน 3 เรื่อง  

3.1 เรื่องที่ 1 การขบัเคลื่อนงานวิสาหกจิชุมชน : วิสาหกิจชุมชนส่งเสริมอาชีพชุมชนเกาะกก  
จากแปลงนาผืนสุดท้ายใจกลางเมืองอุตสาหกรรม สู่การรวมกลุ่มเพ่ือแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร โดยในปี 

2558 มีรวมตัวเป็นวิสาหกิจชุมชนส่งเสริมอาชีพชุมชนเกาะกก และเมื่อตนได้เข้ามารับผิดชอบงานในพ้ืนที่
ดังกล่าว ได้ผลักดันให้กลุ่มเข้าร่วมโครงการต่าง ๆ เช่น โครงการ 9101 ตามรอยเท้าพ่อ ภายใต้ร่มพระบารมีฯ 
และ โครงการเสริมสร้างรายได้ให้แก่เกษตรกรรายย่อย และร่วมมือกับหน่วยงานจากหลายภาคส่วนทั้งภาครัฐและ
เอกชนในพ้ืนที่ จนสามารถผลิตสินค้าชุมชนตัวใหม่ที่มีลักษณะโดดเด่นและเป็นเอกลักษณ์ของตัวเอง พัฒนา
รูปแบบการผลิตที่ทันสมัย ปรับปรุงบรรจุภัณฑ์ให้ดีย่ิงขึ้น สามารถยืดอายุของผลิตภัณฑ์ให้เก็บได้นานมากขึ้น    
ต่อยอดผลิตภัณฑ์ชุมชนให้เกิดมูลค่าเพ่ิม พัฒนากลุ่มให้เป็นศูนย์กลางในการสนับสนุนการประกอบอาชีพเสริม 
สร้างงานเพ่ิมพูนรายได้ให้แก่ชุมชนอย่างย่ังยืน และเปิดรับคณะที่สนใจเข้ามาศึกษาดูงานได้ตลอดทั้งปี 

 
รูปแบบ เทคนิค กระบวนการ  
 1. ดําเนินการจัดเวทีกําหนดแผนการดําเนินกิจกรรมและวางแนวทางพัฒนาวิสาหกิจชุมชน บูรณาการ
ร่วมกันระหว่างชุมชนและหน่วยงานภาครัฐและเอกชนในพ้ืนที่ 

2. ใช้กระบวนการ R&D (Research & Development) พร้อมวางแผนปฏิบัติการในชุมชนร่วมกับ
หน่วยงานภาคีอ่ืน ๆ เช่น โครงการธรรมศาสตร์โมเดล สมาคมเพ่ือนชุมชน ทําการสํารวจหาของดีในชุมชน เช่น 
ปราชญ์การปลูกข้าวของชุมชน กลุ่มแม่บ้านที่มึความเช่ียวชาญการแปรรูป เพ่ือนํามาพัฒนาต่อยอดองค์ความรู้  

3. ดําเนินการวิเคราะห์ศักยภาพของกลุ่ม ด้วยกระบวนการ SWOT Analysis และดําเนินการต่อเน่ือง
ด้วยกระบวนการ TOWS Matrix เพ่ือได้มาซึ่งข้อเสนอและแนวทางการพัฒนาของวิสาหกิจชุมชน  

4. นําผลที่ได้จากการจัดกระบวนการต่าง ๆ มาสร้างแผนของวิสาหกิจชุมชน ก่อนดําเนินกิจกรรมตาม
แผนงานในระยะต่าง ๆ และส่งเสริมกิจกรรมเด่นของกลุ่ม เพ่ือขยายผลในการพัฒนากลุ่มในเร่ืองการแปรรูป
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ผลผลิตทางการเกษตร การขอรับรองมาตรฐานสินค้า การตลาดออนไลน์ และสรุปผลการดําเนินการเพื่อเข้าร่วม
การคัดเลือกการประกวดต่าง ๆ 

  

  
รายได้และช่องทางการตลาดของวิสาหกิจชุมชน 

ในปี 2564 วิสาหกิจชุมชนส่งเสริมอาชีพชุมชนเกาะกกมีรายได้ของทุกผลิตภัณฑ์โดยยังไม่หักค่าใช้จ่าย
รวมอยู่ที่ 2.3 ล้านบาท เกิดการจ้างงานสมาชิกของวิสาหกิจชุมชน และบุคคลที่ไม่ใช่สมาชิกของวิสาหกิจชุมชน
รวมกว่า 50 คน โดยปัจจุบัน “สแน็คบาร์ไรซ์มี” ผ่านการรับรองมาตรฐาน อย. เลขที่ 21-2-04959-6-0001 
มีกําลังการผลิตอยู่ที่ประมาณ 7 แสนช้ินต่อปี สามารถรองรับปริมาณความต้องการด้านสินค้าและการศึกษาดูงาน 
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ผลสําเร็จและผลประโยชนท์ีเ่กดิกบับคุคลเปา้หมาย และงานส่งเสริมการเกษตร 
          

ปี 2561 รางวัลรองชนะเลิศ การประกวดกลุ่มวิสาหกิจชุมชนดีเด่นระดับเขต 
ปี 2562 รางวัลชมเชย การประกวดกลุ่มวิสาหกิจชุมชนดีเด่นระดับประเทศ 

          

 
 

การนําไปเปน็ตัวอย่าง/ตน้แบบ ทีส่ามารถนําไปขยายผลได ้
 

1. เป็นกลุ่มต้นแบบด้านการแปรรูปผลผลิตทางการเกษตร ตามสโลแกนขายข้าว 1 ตัน ตันละ 2 ล้าน  
โดยสามารถแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์ที่หลากหลาย อาทิเช่น สแน็คบาร์ Rice Me , หอมเฮิร์บ ฯลฯ 

2. เป็นกลุ่มต้นแบบด้านการบริหารจัดการสถานประกอบการปลอดโรค ของกระทรวงสาธารณสุข 
3. เป็นกลุ่มต้นแบบด้านการเตรียมความพร้อมเพ่ือสืบทอดกิจการ การให้ลูกหลานหรือเด็ก ๆ ของสมาชิก

และในชุมชนเข้ามาช่วยในกระบวนการผลิตข้าวไรซ์มี เช่น การลงแขกดํานา การช่วยคัดข้าวสารในการทํา
ข้าวไรซ์มี รวมถึงเข้ามาช่วยในการจัดทําบัญชีรายรับ-รายจ่ายอย่างเป็นระบบ การทําแผนการการตลาด 
ซึ่งเป็นการใช้เวลาว่างในวันหยุดสัปดาห์มาใช้ให้เกิดประโยชน์มากที่สุด 

4. เป็นกลุ่มต้นแบบด้านการเรียนรู้ ร่วมกับหน่วยงานต่าง ๆ ในท้องถิ่น ทั้งเทศบาลตําบลเนินพระ ในเรื่อง
การท่องเที่ยว สวน ป่า นา เล และเทศบาลเมืองมาบตาพุด ในเรื่องชุมชนเชิงนิเวศต้นแบบ 

5. เป็นกลุ่มต้นแบบด้านการตลาด โดยปัจจุบันมีการส่งออก 3 ประเทศ ได้แก่ สิงคโปร์ กัมพูชา ลาว / ตลาด
ออนไลน์ของไปรษณีย์ไทยผ่านเวปไซด์ www.thailandpostmart.com / วางจําหน่ายในแพลตฟอร์ม
ออนไลน์ ได้แก่ Lazada , เพจเฟชบุ๊ค / จําหน่ายที่มูลนิธิชัยพัฒนา ร้านภัทรพัฒน์ ธนาคารเพ่ือการเกษตร
และสหกรณ์การเกษตร สํานักงานใหญ่ และร้านค้า Café Amazon ทั่วไทย 
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3.2 เรื่องที่ 2 การขบัเคลื่อนงานวิสาหกจิชุมชน : วิสาหกิจชุมชนกลุม่เกษตรแปรรูปตาํบลนาตาขวญั 
ในปี 2560 ได้เข้าไปรวมกลุ่มเกษตรกรเพื่อจัดต้ังเป็นวิสาหกิจชุมชนเพ่ือผลิตและขายผลิตภัณฑ์ที่ได้จาก

การแปรรูปผักและผลไม้ในรูปแบบต่าง ๆ ต่อมา ในปี 2561 ประธานกลุ่มได้เล็งเห็นถึงความน่าสนใจของ ‘หญ้า
หวาน’ ที่สามารถใช้แทนน้ําตาลได้ในทุกผลิตภัณฑ์ของกลุ่ม จึงได้ประสานงานกับเจ้าหน้าที่เกษตรตําบลในการหา
แหล่งพันธ์ุหญ้าหวานมาทดลองปลูก โดยสามารถเพาะต้นพันธ์ุที่เกิดจากการเก็บเมล็ด จนกลายเป็นสายพันธ์ุที่ทน
ต่อสภาพอากาศของเมืองระยองได้ และได้ต้ังช่ือหญ้าหวานสายพันธ์ุน้ีว่า “หญ้าหวานเมืองร้อนสายพันธ์ุระยอง” 
ซึ่งมีความทนร้อน และสามารถปลูกในสภาพอากาศของระยองได้ และส่งต่อให้กับสมาชิกในกลุ่มไปทดลองปลูก
และขยายพันธ์ุ ก่อนนํามาต่อยอดเป็นผลิตภัณฑ์ต่าง ๆ ในเวลาต่อมา 

 
รปูแบบ เทคนคิ และกระบวนการทาํงาน 

1. รวมกลุ่มเกษตรกรท่ีมีความสนใจร่วมกัน ขึ้นทะเบียนเป็นกลุ่มวิสาหกิจชุมชน เพ่ือผลิตและจําหน่าย
ผลผลิตที่ได้จากสวนผลไม้ตามฤดูกาล รวมถึงผลิตภัณฑ์แปรรูปผักและผลไม้ในรูปแบบต่าง ๆ  

2. จัดกระบวนการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ หาความต้องการของกลุ่มเพ่ือขยายฐานการผลิตนอกเหนือจาก
ผลิตภัณฑ์เดิม เช่น ผักและผลไม้ตามฤดูกาล เพ่ือสร้างรายได้ต่อเน่ืองตลอดทั้งปี 

3. ดําเนินการทดลองปลูกหญ้าหวาน นําโดยประธานกลุ่ม และขยายผลถ่ายทอดองค์ความรู้สู่สมาชิก 
4. เมื่อเก็บเก่ียวแล้ว ทางกลุ่มวิสาหกิจชุมชนจะทําการรับซื้อหญ้าหวานที่มีคุณภาพและได้มาตรฐานจาก

สมาชิกกลุ่ม เพ่ือนํามาอบแห้ง เมื่อใบหญ้าหวานแห้งแล้ว ให้เก็บใส่โหลแก้วเพ่ือนําไปแปรรูปต่อไป 
5. จัดเวที วิเคราะห์ศักยภาพกลุ่มด้วยกระบวนการ SWOT Analysis และดําเนินการต่อเน่ืองด้วย

กระบวนการ TOWS Matrix เพ่ือได้มาซึ่งข้อเสนอและแนวทางการพัฒนาของวิสาหกิจชุมชน 
6. ดําเนินการหาแหล่งทุนจากภายนอก โดยที่ผ่านมาได้รับทุนจากการประกวดผลงานของหน่วยงานต่าง ๆ 

เช่น โครงการบ่มเพาะธุรกิจ ผู้ประกอบการเทคโนโลยีในสาขาที่สนับสนุนนวัตกรรมใน EECi  
7. ระดมทุนจากการรวมเงินทุนของสมาชิกกลุ่มเอง โดยในช่วงแรกได้มีการเริ่มระดมทุนจากการรวมหุ้น  
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8. ดําเนินการประชุมคณะกรรมการบริหารวิสาหกิจชุมชนที่จัดการประชุมในทุก 3 เดือน รวมถึงการประชุม
สามัญประจําปี ในการขับเคลื่อนกระบวนการแก้ไขปัญหาที่อาจจะเกิดขึ้น โดยในปัจจุบัน กลุ่มได้กําหนด
แผนการดําเนินงานโดยใช้ข้อมูลจากการจัดกระบวนการต่าง ๆ ไว้ 3 ระยะ ดังน้ี 

แผนการพัฒนาระยะสั้น 1-2 ปี (พ.ศ.2564-2565) 
1. เพ่ิมกําลังการผลิตหญ้าหวาน โดยให้สมาชิกภายในกลุ่มดําเนินการผลิตในพ้ืนที่สวนของตน และให้

ประธานกลุ่มเป็นผู้กระจายต้นพันธ์ุ และรับซื้อวัตถุดิบเข้ากลุ่มเพ่ือนําไปแปรรูปต่อไป 
2. ดําเนินโครงการขยายการปลูกหญ้าหวาน โดยใช้เงินทุนจากทาง ธกส.  
3. ดําเนินโครงการทําทุเรียนผง มังคุดผง เผื่อเป็นวัตถุดิบในการแปรรูปผลิตภัณฑ์อ่ืน 
4. เข้าประกวดกลุ่มวิสาหกิจชุมชนดีเด่น เพ่ือสร้างการรับรู้ให้กับผู้คนทั้งในและนอกจังหวัดระยอง 
แผนการพัฒนาระยะกลาง 2-5 ปี (พ.ศ.2565-2570) 
1. เขียนโครงการเพ่ือของบประมาณในการทําห้องเก็บวัตถุดิบ (ห้องเย็น) เพ่ือใช้ในการแปรรูปนอกฤดูกาล  
2. เขียนโครงการขอการรับรองมาตรฐาน อย. ให้ได้ครบทุกผลิตภัณฑ์ของกลุ่ม 
แผนการพัฒนาระยะยาว 5 ปีขึ้นไป (พ.ศ.2570 เป็นต้นไป) 
1. ขอการรับรองมาตรฐานสิ่งบ่งช้ีทางภูมิศาสตร์ (G.I.) หญ้าหวานเมืองร้อนระยอง 

 

  
 

รายได้และช่องทางการตลาดของวิสาหกิจชุมชน 
จากปัญหาในระยะแรก ผลผลิตจากหญ้าหวานยังไม่เป็นที่นิยมในตลาดผู้บริโภค ทางกลุ่มจึงได้ประชุมกล

ยุทธ์ปรับปรุงด้านการตลาด โดยได้ดําเนินการโปรโมทประชาสัมพันธ์ผ่านช่องทางการจัดจําหน่ายต่าง ๆ เช่น ตลาด
ออนไลน์ การออกร้านจําหน่ายตามงานและกิจกรรมท่ัว ๆ ไป การจัดต้ังศูนย์การเรียนรู้ชุมชนซึ่งรองรับคณะเยี่ยม
ชมจากทั้งในและต่างจังหวัดกว่าปีละหลายร้อยคน และใช้กลยุทธ์ทางการตลาดเพ่ือกระจายสินค้าไปยังที่ต่าง ๆ  

ในช่วงปี 2560 ที่เริ่มทําการเพาะปลูกหญ้าหวาน กลุ่มมีรายรับเข้ามาจากการขายใบหญ้าหวานอบแห้ง 
และหญ้าหวานผง หญ้าหวานแบบชง รวมมูลค่ากว่า 33,100 บาท 
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ในปีที่ 2561 ได้มีการขยายโรงเรือนเพ่ือเพ่ิมพ้ืนที่ปลูก จึงทําให้สามารถแปรรูปและจําหน่ายผลิตภัณฑ์
แปรรูปจากหญ้าหวานได้มากขึ้น และสามารถมีรายได้ รวมมูลค่ากว่า 45,400 บาท 
            ในปี 2562 ได้มีการขยายพ้ืนที่ปลูกหญ้าหวานเพ่ิมขึ้น อีกทั้งมีการนําหญ้าหวานไปเข้าสู่การแปรรูป
ผลผลิตรูปแบบใหม่ เช่น การทําชาหญ้าหวานแบบชงพร้อมด่ืม ทําให้มีรายได้รวมมูลค่ากว่า 85,600 บาท 
            ในปี 2563 มีการนําหญ้าหวานไปเข้าสู่การแปรรูปผลผลิตรูปแบบใหม่ เช่น การทําไซรัปหญ้าหวาน 
และหญ้าหวานแบบผงจากกระบวนการสเปย์ไดร์ ทําให้มีรายได้รวมมูลค่ากว่า 358,000 บาท 

  
ผลสําเร็จและผลประโยชนท์ีเ่กดิกบับคุคลเปา้หมาย และงานส่งเสริมการเกษตร 

1. ปี 2562 ได้รับการคัดเลือกรับทุนในโครงการบ่มเพาะธุรกิจ (Incubation) ผู้ประกอบการเทคโนโลยีใน
สาขาที่สนับสนุนนวัตกรรมใน EECi (ทุนผลิตภัณฑ์ต้นแบบผงสเปรย์ดรายและไซรัปหญ้าหวาน)  

2. ปี 2563 ได้รบัการคัดเลือกรับทุนในโครงการบ่มเพาะผู้ประกอบการเทคโนโลยีในสาขาท่ีสนับสนุน
นวัตกรรมในเขตนวัตกรรมระเบียงเศรษฐกิจภาคตะวันออก (Tech Startup @ EECi ) ประเภท
“ผลิตภัณฑ์ใหค้วามหวานจากหญ้าหวาน” (ทุนกิจกรรมการตลาด) 

3. ปี 2564 แปลงตัวอย่างของประธานกลุ่ม ได้รับการคัดเลือกเป็นแปลงต้นแบบ โคก หนอง นา โมเดล 
ประจําเขตพ้ืนที่อําเภอเมืองระยอง โดยสํานักงานพัฒนาชุมชนจังหวัดระยอง 

4. ปี 2564 ได้รบัรางวัลชนะเลิศ การประกวดกลุ่มวิสาหกิจชุมชนดีเด่นระดับจังหวัด 
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การนําไปเปน็ตัวอย่าง/ตน้แบบ ทีส่ามารถนําไปขยายผลได ้
1. ต้นแบบกลุ่มการแปรรูปผลผลิตทางการเกษตรจากสวนผลไม้ของเกษตรกรในหลากหลายรูปแบบ เช่น 

การทํามังคุดลอยแก้ว การทําไอศกรีมผลไม้ ฯลฯ เพ่ือเพ่ิมมูลค่าผลผลิตทางการเกษตร  
2. เป็นจุดสาธิตการเพาะพันธ์ุและแปรรูปหญ้าหวานเมืองร้อนสายพันธ์ุระยอง  
3. เป็นศูนย์การเรียนรู้นอกห้องเรียนของโรงเรียนเฉลิมพระเกียรติสมเด็จพระศรีนครินทร์ระยอง ในด้านการ

ทําการเกษตร การแปรรูปสินค้า การหัตถกรรม การจัดทําบัญชี รวมถึงการเปิดรับผู้ที่สนใจและคณะศึกษา
ดูงานด้านสวนท่องเที่ยว จากทั้งในและนอกจังหวัดระยองตลอดทั้งปี 
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3.3 เรื่องที่ 3 การขบัเคลื่อนการดําเนนิงานส่งเสริมกลุม่แปลงใหญ่มังคดุตําบลนาตาขวญั 
กลุ่มแปลงใหญ่มังคุดตําบลนาตาขวัญ เกิดขึ้นจากการรวมตัวของเกษตรกรผู้ปลูกมังคุด ที่มีพ้ืนที่อยู่ในตําบล

นาตาขวัญ อําเภอเมืองระยอง จังหวัดระยอง ภายใต้นโยบายส่งเสริมการเกษตรแบบแปลงใหญ่ ซึ่งเป็นนโยบาย
สําคัญของกระทรวงเกษตรและสหกรณ์ มีวัตถุประสงค์เพ่ือสนับสนุนให้เกษตรกรรายย่อยมีการรวมกันผลิตสินค้า
การเกษตรและมีการบริหารจัดการร่วมกันต้ังแต่การรวมกันผลิต การร่วมจัดหาปัจจัยการผลิต รวมถึงการจําหน่าย
ร่วมกัน ภายใต้การสนับสนุนของหน่วยงานภาครัฐและหน่วยงานภาคีที่เก่ียวข้อง 

 
โดยในปี 2564 กลุ่มแปลงใหญ่มังคุดตําบลนาตาขวัญ ได้ดําเนินการตามเป้าหมายการจัดการแปลง 5 

ด้าน โดยมีประเด็นการพัฒนา เป้าหมายการพัฒนา โดยกระบวนการทํางาน ดังต่อไปน้ี 
 

ประเดน็พฒันา เป้าหมายการพฒันา 
1. ลดต้นทุนการผลิต  จาก 7,500 บาท / ไร่ เป็น 7,200 บาท / ไร่ 
2. เพ่ิมผลผลิต  จาก 1,100 กก. / ไร่ เป็น 1,200 กก. / ไร่  
3. เพ่ิมมูลค่าผลผลิต แปลงได้มาตรฐาน GAP ทุกแปลง ผลผลิตได้มาตรฐาน  
4. การบริหารจัดการ การรวมกลุ่มวางแผนการจัดการแปลง และการจําหน่ายผลผลิต 
5. ตลาด เพ่ิมช่องทางการจําหน่ายสินค้า Online  

 

รปูแบบ เทคนคิ และกระบวนการทาํงาน 
การลดตน้ทุนการผลติ ประกอบด้วยหลายวิธี ได้แก่ การผลิตปุ๋ยหมักชีวภาพใช้เอง การนําวัสดุเหลือใช้จาก
ชีวิตประจําวันมาทํานํ้าหมักและปุ๋ยหมักรูปแบบต่าง ๆ นอกจากน้ียังมีการตรวจวิเคราะห์ดิน การใช้ปุ๋ยตามค่า
วิเคราะห์ดิน การผสมปุ๋ยเคมใีช้เอง การรวมกลุ่มกันซื้อปัจจัยการผลิต โดยได้รับความรู้และการสนับสนุนจาก
สํานักงานเกษตรอําเภอเมืองระยอง สํานักงานเกษตรจังหวัดระยอง และกรมพัฒนาที่ดินระยอง 
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การเพิ่มผลผลิต กลุ่มมีการจัดการหลายรูปแบบ ได้แก่ การเตรียมความสมบูรณ์ของต้นหลังการเก็บเก่ียวผลผลิต 
โดยมีการตัดแต่งก่ิง การใส่ปุ๋ยเคมีโดยหว่านใต้ทรงพุ่ม การให้ปุ๋ยทางใบและการใช้สารเคมีป้องกันกําจัดศัตรูพืช 
การชักนําการออกดอกและควบคุมปริมาณดอกและผล  
การพัฒนาและรักษาคุณภาพผลผลิต มีการจัดการเพื่อส่งเสริมการพัฒนาของผลและเพ่ิมปริมาณผลผลิตคุณภาพ 
ในช่วงระยะออกดอกถึงติดผลอ่อนซึ่งเป็นช่วงสําคัญของการผลิตมังคุด รวมถึงการเก็บเก่ียวและการปฏิบัติหลังการ
เก็บเก่ียว การเก็บเก่ียวผลผลิต โดยมีการแลกเปลี่ยนเรียนรู้ร่วมกันอย่างสมํ่าเสมอ  
การตลาด ทางกลุ่มมีการวางแผนด้านการตลาด เมื่อมังคุดเริ่มออกดอก ได้ประสานกับทางสํานักงานเกษตรอําเภอ
เมืองระยองและสํานักงานเกษตรจังหวัดระยอง นําข้อมูลการคาดคะเนผลผลิตและช่วงเวลาที่มังคุดจะออกสู่ตลาด
มาวิเคราะห์เพ่ือหาตลาดรองรับและหาแหล่งกระจายผลผลิต โดยมีทั้งการขายปลีกและขายส่งตามช่องทางต่าง ๆ  
การประชาสัมพันธ์ ทางกลุ่มมีการประชาสัมพันธ์ทั้งทางช่องทางออฟไลน์ ออนไลน์ และช่องทางข่าวสารต่าง ๆ  
มีการวางแผนจัดทํากล่องใส่ผลไม้ที่เป็นของกลุ่มเองเพ่ือรองรับการขายออนไลน์ของสมาชิกกลุ่ม โดยได้จัดทําและ
จําหน่ายให้สมาชิกในราคาประหยัด เพ่ือลดต้นทุนการตลาด และเพ่ิมช่องทางการประชาสัมพันธ์ไปในตัว 

  
นอกจากน้ี เมื่อทางกลุ่มมังคุดแปลงใหญ่ตําบลนาตาขวัญ ได้ย่ืนจดทะเบียนเป็นวิสาหกิจชุมชนแปลงใหญ่

มังคุดตําบลนาตาขวัญ เพ่ือต่อยอดการแปรรูปสินค้าและผลผลิตทางการเกษตรของชุมชน โดยเน้นหนักที่ “มังคุด” 
ซึ่งเป็นผลผลิตหลักของทางกลุ่ม โดยนอกเหนือจากผลผลิตที่ได้คุณภาพ ซึ่งจะกระจายกันขายในช่องทางต่าง ๆ 
แล้ว ในส่วนของผลผลิตที่ไม่ได้ขนาด ทางวิสาหกิจชุมชนจะรับซื้อเพ่ือนํามาแปรรูปเป็นผลิตภัณฑ์รูปแบบต่าง ๆ 
เช่น นํ้ามังคุด ไอศครีมมังคุด และผลิตภัณฑ์ล่าสุดที่กําลังพัฒนาก็คือ มังคุดลอยแก้ว โดยร่วมกับวิสาหกิจชุมชน
กลุ่มเกษตรแปรรูปตําบลนาตาขวัญในการแปรรูปผลผลิตต่าง ๆ และร่วมกับวิสาหกิจชุมชนกลุ่มแม่บ้านเกษตรกร 
หมู่ 4 บ้านชากขนุน ตําบลนาตาขวัญ ซึ่งมีศักยภาพในการผลิตสินค้าและบริการที่แตกต่างกันไปตามวัตถุประสงค์
การดําเนินงานและความต้องการของสมาชิกในกลุ่ม  
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แนวความคิดในการพัฒนางาน  
 แนวคิดในการดําเนินงานการพัฒนารูปแบบและกระบวนการเช่ือมโยงผลผลิตทางการเกษตร ระหว่างกลุ่ม
แปลงใหญ่มังคุดตําบลนาตาขวัญ และ กลุ่มวิสาหกิจชุมชนในพ้ืนที่ตําบลนาตาขวัญ โดยได้มีการจัดเวทีชุมชน เพ่ือ
วิเคราะห์ศักยภาพของวิสาหกิจชุมชนและเกษตรกรในพ้ืนที่ มีเจ้าหน้าที่เกษตรตําบลเป็นวิทยากรกระบวนการ 
และได้แนวทางการดําเนินการต่าง ๆ ดังต่อไปนี้ 
 1. ส่งเสริมการผลิตผลไม้คุณภาพ (GAP) เพื่อเพิ่มช่องทางการจําหน่าย 
 2. ส่งเสริมการปลูกไม้ผลระบบอัจฉริยะ เพ่ือลดการใช้แรงงานและรักษาคุณภาพผลผลิต 
 3. ส่งเสริมการแปรรูปผลผลิตทางการเกษตรที่ตกเกรด ไม่ได้ขนาด เพ่ือเพ่ิมมูลค่า 
 4. สนับสนุนการของบทําห้องเย็นเพื่อเก็บรักษาผลผลิตเพื่อใช้ในการแปรรูปนอกฤดูกาล 
 5. ส่งเสริมกิจกรรมเสริมรายได้นอกจากไม้ผลตามฤดูกาล เช่น การปลูกหญ้าหวาน 
 7. ส่งเสริมการสร้างเครือข่ายวิสาหกิจชุมชนในพื้นที่ใกล้เคียงที่มีความสนใจร่วมกัน 

 
โดยผลที่คาดว่าจะได้รับหากดําเนินการตามแนวทางดังกล่าว วิสาหกิจชุมชนในพ้ืนที่ตําบลนาตาขวัญ 

อําเภอเมืองระยอง จังหวัดระยอง จะเกิดเป็นเครือข่ายแลกเปลี่ยนเรียนรู้ เช่ือมโยงผลผลิตทางการเกษตร 
สนับสนุนซึ่งกันและกัน เกิดการเช่ือมโยงและนําผลผลิตทางการเกษตรจากกลุ่มวิสาหกิจชุมชนแห่งหนึ่ง สู่ การ
จัดการของกลุ่มวิสาหกิจชุมชนอีกแห่งหนึ่งในพ้ืนที่มากขึ้น  
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ผลสําเร็จและผลประโยชนท์ีเ่กดิกบับคุคลเปา้หมาย และงานส่งเสริมการเกษตร 
1. สมาชิกกลุ่มแปลงใหญ่ฯ ได้การรับรองมาตรฐาน GAP ครบทุกคน 
2. มีการขยายผลแนวทางการจัดการแปลงโดยตัวแทนสวนต้นแบบให้กับเกษตรกรในพ้ืนที่ใกล้เคียง 
3. ในปัจจุบันทางกลุ่มมีเงินทุนหมุนเวียนอยู่กว่า 300,000 บาท ซึ่งในปี 2565 อยู่ระหว่างดําเนินการจัดทํา

กล่องใส่ผลไม้คุณภาพดี เพ่ือจําหน่ายให้สมาชิกที่สนใจการขายส่งทางออนไลน์ โดยขายราคาถูกกว่าท้องตลาด 
และนําเงินกลับมาเป็นทุนหมุนเวียนของกลุ่มในรอบการผลิตต่อไป 

4. มีเกษตรกรในพ้ืนที่ให้ความสนใจและขอสมัครเข้าเป็นสมาชิกแปลงใหญ่เพ่ิมอยู่เสมอ 
5. ปี 2563 ได้รับรางวัลรองชนะเลิศ การประกวดกลุ่มแปลงใหญ่ดีเด่นระดับจังหวัด 

  

การนําไปเปน็ตัวอย่าง/ตน้แบบ ทีส่ามารถนําไปขยายผลได ้
1. ด้านการจัดการแปลง โดยการใช้ภูมิปัญญาท้องถิ่นผสมผสานกับการใช้เทคโนโลยีสมัยใหม่ 
2. ด้านการบริหารจัดการผลผลติ โดยเพ่ิมเติมการขายออนไลน์บนแพลตฟอร์มต่าง ๆ  
3. ด้านการแปรรูปผลผลิตมังคุดที่ไม่ได้คุณภาพ ร่วมกับวิสาหกิจชุมชนกลุ่มเกษตรแปรรูปฯ 
4. ด้านการบริหารจัดการกลุ่มและเงินทุน เพ่ือให้เกิดคุณค่าและประโยชน์ต่อสมาชิกทุกคน 

 


